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Trabajo en el sector inmobiliario desde hace mds de 7 afios, con una trayectoria que integra lo
comercial y lo operativo. Hoy soy parte de la direccién operativa de Puebla Inmobiliaria y
también asesoro a clientes en operaciones residenciales y corporativas, acompafidndolos con
cercania, compromiso y visidn estratégica.

Desde mis primeros pasos laborales estuve vinculada al mundo comercial, eligiendo siempre
entornos donde pudiera acompafiar procesos, conectar con las personas y ofrecer soluciones
concretas. En 2019 me incorporé al sector inmobiliario como parte del equipo de Puebla,
comenzando como asistente de direccion y luego integrdndome al drea comercial. Me
especialicé en el segmento corporativo, al tiempo que gestionaba operaciones residenciales
dentro de una firma internacional. Desde entonces, he fortalecido mi experiencia en ambos
ambitos, combinando mirada estratégica y acompafamiento cercano.

A lo largo de estos afos tuve la oportunidad de acompafiar a empresas de tecnologia en su
radicacioén en el Distrito Tecnolégico, asi como también a firmas de la industria farmacéutica y
compaiiias multinacionales como Hit Group, Avenida.com, Evernex, Datco, entre otras.
Actualmente formo parte de la direccion operativa de Puebla Inmobiliaria, donde coordino los
procesos internos, integrando una mirada comercial con criterio organizacional. Busco siempre
ofrecer un servicio agil, claro y eficiente.

En paralelo, me desempefio como asesora inmobiliaria, brindando un acompafiamiento cercano
y personalizado a quienes confian en mi para comprar, vender o alquilar una propiedad. Creo
profundamente en una forma de trabajar transparente, humana, empatica y profesional.

Mi formacién también acompana este camino: cursé el programa DPME del IAE Business School
(Universidad Austral), realicé diversos cursos de marketing y publicidad, y actualmente estoy
estudiando la carrera de Corredor Inmobiliario y Martillero. Para mi, asesorar en bienes raices



es mucho mas que concretar operaciones: es construir confianza y generar valor en cada
decision.



